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Management & Marketing

Especializacion en Direccidn Estratégica de Marketing
Acreditacion CONEAU - Res. N° 1150/15

MODALIDAD DE CURSADA
PLAN DE ESTUDIOS
OBJETIVOS

ARANCELES Y BENEFICIOS
CONVENIOS

MODALIDAD DE CURSADA

ONLINE - Inicio: fines de marzo 2025

[] CLASES SINCRONICAS con opcion de UN ENCUENTRO POR MATERIA PRESENCIAL Y
ONLINE en simultaneo

[] DIAS Y HORARIO:
12 Ano: martes y jueves de 19 a 22 hs. (hora argentina)
22 ARo: lunes y miércoles de 19 a 22 hs. (hora argentina)

[] DURACION: 2 afios (4 cuatrimestres)

Calendario Académico Orientativo

PLAN DE ESTUDIOS

Ciclo de Nivelacion

Cada asignatura de este ciclo (16 hs. c/u), sera aprobada con exdmenes o trabajo que determine el
profesor responsable:

- Métodos Cuantitativos de Utilizacién en Marketing y Negocios

- Contabilidad, Costos y Finanzas para Decisiones de Marketing y Negocios

- Principios de Marketing


https://posgrado.economicas.uba.ar/management-marketing/
https://posgrado.economicas.uba.ar/management-marketing/
https://servicios.econ.uba.ar/posgrado/imagenes/Calendario_Academico/calendario-academico-orientativo-modalidad-cuatrimestral-enap-posgrado-economicas-uba.jpg
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Ciclo de Formacion Profesional

* Investigacién de Mercado (16 hs.)

e Comportamiento del consumidor (24 hs.)

* Gestion de Productos (16 hs.)

» Marketing Estratégico (40 hs.)

» Marketing Digital, Social y de Méviles (16 hs.)

 Decisiones en las comunicaciones de Marketing (32 hs.)

» Analitica Digital (16 hs.)

* Integracién, planeamiento y gestion de medios y campanas (16 hs.)

» Analisis Contable y Financiero para la toma de decisiones en marketing (16 hs.)
» Gestion de Marketing (16 hs.)

* Gestion de Precios (16 hs.)

* Gestion de Canales de Distribucién (16 hs.)

* Taller de elaboracion de Trabajo Final (16 hs.)

* Analisis Competitivo (16 hs.)

« Etica, Responsabilidad Social y Aspectos Legales del Marketing (16 hs.)
» Estrategias y Técnicas de Negociacién (32 hs.)

» Seminario de Integracion: Simulacion en Marketing y Negocios (16 hs.)

Ciclo de Especializacidn

Consiste en 3 seminarios a elegir, entre las siguientes opciones, cada una de ellas con una carga
horaria de 16 horas de talleres mas trabajos y casos.

» Marketing de Productos de Consumo Masivo (16 hs.)
* Marketing de Servicios (16 hs.)

e Marketing de Productos Industriales (16 hs.)

e E-Business y E-Commerce (16 hs.)

e Trade & Retail Marketing (16 hs.)

* Investigacién de Mercado Online (16 hs.)

e Branding (16 hs.)

* Practica Profesional (16 hs.)

A estos ciclos debera agregarse el Trabajo Final de Carrera, a realizar dentro de un periodo no
superior a los 6 meses ulteriores al dictado regular de cursos y seminarios obligatorios y optativos,
mas un Ciclo de Workshops y conferencias de 16 horas.

TOTAL DE HORAS
384 hs.
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TiTULO
Especialista de la Universidad de Buenos Aires en Direccidn Estratégica de Marketing

DESCARGAR \
CONTENIDOS MiNIMOS \ll
OBJETIVOS

GENERAL

Formar profesionales con una visidn sistémica y estratégica para la organizacién, planificacién,
gestion, auditoria y liderazgo del drea de marketing de una empresa global, de una pyme o de un
emprendimiento personal con o sin fines de lucro, con el objetivo de crear valor econémico y social.

ESPECIFICOS

» Desarrollar las aptitudes y actitudes directivas, ejecutivas, profesionales y de consultoria en
marketing y negocios.

» Brindar capacitacién de nivel superior para generacién de emprendimientos y nuevos negocios.

* Incorporar capacidades profesionales de Ultima generacion metodoldgica y sistémica para el
manejo de las dimensiones econdmicas, estratégicas y operativas de la comercializacion en
mercados nacionales e internacionales.

» Emplear modelos para decisiones de portafolio de negocios, segmentacién y posicionamiento, a
fin de de orientar inversiones y definir objetivos de resultados.

« Planificar y conducir estrategias omnicanales.

» Promover capacidades y habilidades para analizar, diagnosticar y resolver los desafios que
introduce la complejizacién de las tecnologias en las que se sustentan las estrategias de
marketing y la comunicacién organizacional mediatizada.

ARANCELES Y BENEFICIOS

ARANCELES
Ingrese en el Formulario de solicitud de Aranceles y complete sus datos para conocer el plan de pago
correspondiente y el detalle de los BENEFICIOS vigentes:

« Plan de Financiacién en 24 PAGOS SIN INTERES
El valor del posgrado NO sufrira ajustes por inflacion durante su dictado


https://posgrado.economicas.uba.ar/wp-content/uploads/2020/02/CONTENIDOS_MINIMOS_ESPECIALIZACION_MARKETING.pdf
https://posgrado.economicas.uba.ar/aranceles/
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CONVENIOS

En convenio de Cooperacion Académica con Apoya

.\\\

MARKETING

Powered by

DMA

Data & Marketing Association Argentina

AUTORIDAD ACADEMICA

DIRECTOR

Mg. Lépez Moar Diego in

COMISION ACADEMICA

» Mg. Koblinc Gustavo in
e Lic. Moiguer Fernando in

» Mg. Valenzuela Nicolas in
CUERPO DOCENTE

« Amarante Lorena Posgrado en E-Business Management Universidad Georgetown y USAL in

» Amodei José Ignacio Ing. Industrial - UBA in

* Aron Badin Mariano Abogado UBA

 Aurich Tatiana Ing. Agronoma - UBA in

e Bacigalupo Ezequiel Lic. en Adm. UBA in

» Castegnaro Aida Contadora UBA

» Castelo Franco Lic. en Administracion UBA

 Cristal Marcos Master of Social Work - Adelphi University - New York EE UU in

» D Onofrio Paula Contadora - Dra. con orientacion en contabilidad UBA

» Dominguez Ignacio Ing. Industrial - UBA in

» Escudero Cecilia Lic. en Cs. de la Comunicacién UBA

» Etcheverry Juan Mg. en Gestion Estratégica de Marketing Digital y Negocios por Internet UBA
in


https://www.linkedin.com/in/diego-l%C3%B3pez-moar-689708100/
https://www.linkedin.com/in/diego-l%C3%B3pez-moar-689708100/
https://www.linkedin.com/in/gustavokoblinc/
https://ar.linkedin.com/in/fernandomoiguer
https://www.linkedin.com/in/nvalenzuela/
https://ar.linkedin.com/in/lorenaamarante
https://www.linkedin.com/in/jos%C3%A9-ignacio-amodei-53877821/?originalSubdomain=ar
https://www.linkedin.com/in/tatiana-aurich-83869a47/?originalSubdomain=ar
https://www.linkedin.com/in/ezequiel-bacigalupo-ba500018/?originalSubdomain=ar
https://www.linkedin.com/in/cristalmarcos/
https://ar.linkedin.com/in/ignacio-dominguez-28a6b79
https://www.linkedin.com/in/juan-etcheverry-cmx-19b54831/?original_referer=https%3A%2F%2Fwww%2Egoogle%2Ecom%2F&originalSubdomain=ar
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» Harstein Alan Lic. en Economia UBA
» Igarza Roberto Dr. en Comunicacién Social - Universidad Austral in
» Lépez Moar Diego MBA - Universidad de Barcelona - Espafia in

Malosetti Cecilia Lic. en Administracion - FCE UBA in
Manzuoli Juan Pablo MBA - UCA in

Martinez Romano Gerardo Lic. en Sociologia - UBA cv
Moiguer Fernando Lic. en Economia - UBA in
Molinari Belén Lic. en Economia Empresarial UTDT

* Nuiez Catalino Dr. en Cs. Econdmicas - UBA in

* Pantaleo Alejandro MBA - Universidad del Salvador in

» Peiia Gonzalo Dr. en Administracion - UCES in

» Pérez Rodriguez Miguel Esp. en Finanzas - Universidad Torcuato Di Tella

» Porcelini Sergio Lic. en Marketing UCA

» Ravelli Maria del Carmen Lic. en Administracion UBA

» Scardamaglia Laura Mg. en Gestion Estratégica de Marketing Digital y Negocios por Internet -
FCE UBA in

» Segade Ignacio Mg. en Marketing y Comunicacion - UDSA in

» Serrano Andrea Lic. en Administracion - UADE in

* Sirlin Pablo D. Dr. en Economia - UBA in

¢COMO POSTULARSE? 3 simples pasos

1. SOLICITUD DE ADMISION ONLINE
REQUISITOS

» Titulo de Grado de universidades argentinas o del exterior, de al menos 4 afios de duracién, con
un minimo de 2600 horas reloj. En el caso de postulantes europeos deben poseer una
formacion equivalente a master de nivel I.

» Dominio basico del idioma inglés.

FORMULARIO Y DOCUMENTACION
Complete sus datos en el Formulario de Solicitud de Admision Online correspondiente y adjunte
la siguiente documentacion digitalizada:

» DNI, Pasaporte o Cédula Extranjera.

e Curriculum Vitae.

» Foto (150x150 pixeles maximo), formato “JPG” o “PNG".

» Certificado Analitico de las calificaciones obtenidas en la carrera de grado.


https://www.linkedin.com/in/robertoigarza/
https://www.linkedin.com/in/diego-l%C3%B3pez-moar-689708100/
https://www.linkedin.com/in/cecilia-malosetti-144b1338/
https://ar.linkedin.com/in/juanpablomanzuoli
https://posgrado.economicas.uba.ar/wp-content/uploads/2020/10/CV_Martinez_Romano_Gerardo.pdf
https://ar.linkedin.com/in/fernandomoiguer
https://ar.linkedin.com/in/catalinonunez
https://ar.linkedin.com/in/alejandro-pantaleo-abalos-257806b
https://ar.linkedin.com/in/gonzalo-diego-pe%C3%B1a-89821011
https://ar.linkedin.com/in/scardamaglialaura
https://www.linkedin.com/in/ignacio-segade-57743116/?originalSubdomain=ar
https://ar.linkedin.com/in/andrea-serrano-245a884
https://www.linkedin.com/in/pablo-sirlin-2464a62/
https://servicios.econ.uba.ar/postulantes/inscribir_posgrado.php?pos=128&area=MM
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 Titulo de Grado o Certificado de Titulo en tramite (NO OBLIGATORIO de adjuntar en esta
instancia, debera presentarlo en el paso 3).

EVALUACION DE TU PERFIL Y RESPUESTA DE ADMISION
Las autoridades de la especializacidn analizaran sus antecedentes académicos y laborales. En caso
de corresponder, el postulante sera convocado a una entrevista de admision online.

Antes de las 96 hs. recibira via mail el resultado de su solicitud de admisidén.
2. ASEGURE SU CUPO
Debera matricularse para asegurar su cupo como alumnaj/o.

Conocé nuestros medios de pago habilitados.

Tenga en cuenta que solo podra acceder a su usuario de Campus Virtual y participar de las clases
una vez realizado el pago de la matricula.

3. PRESENTACION DEL TiTULO

» Luego de abonar la matricula, si no adjunté copia de su Titulo de Grado en el paso 1, debera
enviarla via mail al asistente de Atencidn e Informes.
» REQUISITOS ADICIONALES del Titulo de Grado para egresados que no sean de la UBA.

CONTACTO

AREA DE ATENCION E INFORMES

Claudio Diaz Reyes claudio.diazreyes@economicas.uba.ar
AREA DE RELACIONES INTERNACIONALES

Lic. Jhoana Triana internacionales.enap@economicas.uba.ar

DESCARGAR INFORMACION



https://posgrado.economicas.uba.ar/modalidades_de_pago/
mailto:claudio.diazreyes@economicas.uba.ar
https://posgrado.economicas.uba.ar/requisitos-adicionales-titulo-grado/
mailto:claudio.diazreyes@economicas.uba.ar
mailto:internacionales.enap@economicas.uba.ar
https://posgrado.economicas.uba.ar/mm-direccion-estrategica-de-marketing/?pdf=965

